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SLUZBA EXPERT CALLISTO

PERFORMANCE TUNING® SALES MANAGEMENT

Program predava do rukou managementu prodeje a prodejnich siti know-how jak vést
prodejni tymy i celou oblast prodeje k zvyseni vykonu. Jde pritom o baterii praktickych
postupu oboru Performance Tuning®, které se pouzivaji pfi skokovém navysovani
vykonu obchodnikt ¢i obchodnich skupin v exekutivnich vykonovych programech (kdy
jde o realné navysovani vykonu, dosazeni konkrétnich , cisel”“ a ,,ucici se” efekt je
vedlejsim produktem programu) Performance Tuning® Liga Vyvolenych a Performance

Tuning® Manazerska Extraliga (viz. sekce Performance Tuning® ORGANIZACI).

Program predavéa do rukou managementu prodeje a prodejnich siti know-how jak vést prodejni tymy i celou oblast
prodeje k zvys$eni vykonu. Jde pritom o baterii praktickych postupd oboru Performance Tuning®, které se pouzivaji
pfi skokovém navysovani vykonu obchodnikd ¢i obchodnich skupin v exekutivnich vykonovych programech (kdy jde
o redlné navySovani vykonu, dosazeni konkrétnich ,cisel” a ,ulici se” efekt je vedlejSim produktem programu)
Performance Tuning® Liga Vyvolenych a Performance Tuning® Manazerskd Extraliga (viz. sekce Performance

Tuning® ORGANIZACI).

U¢astnici programu se sezndmi s ne-védomymi vlivy, které zédsadné plsobi na chovani a rozhodovani jednotlivce
MIMO JEHO VEDOME CHAPANI a pochopi zékladni neurologické principy, které jsou kli¢ové z pohledu Fizeni vykonu a
zmény. Tyto principy je nutné pfi fizeni vykonu v prodejnich sitich respektovat. BohuZzel tradi¢né pojaty
management o nich zpravidla nevi a ¢asto ve svych postupech jde doslova proti témto zdkonitostem, které pak
rozhoduji o vykonu a efektivité obchodnich aktivit jednotlivcl i celé prodejni sité. Pro praci s konkrétnimi tymy se
Ucastnici programu seznami s nastroji nastaveni prodejni skupiny pro funkéni Performance Tuning® management a
pro naslednou praci s takovou skupinou tak, aby byl maximalné zuzitkovan vliv na chovani kazdého ¢lena skupiny
jednak obrovskou silou skupiny, jednat posunem jeho pomysinych hranic moznosti v jeho vlastnim nastavenim
mysli (Mind Set Management). V programu se uplatni nejen praktické postupy z programd, které prokazatelné
redlné zvysuji vykon prodejct i celych prodejnich skupin bez ohledu na obor, ale také objevy vyzkumu 2500
principy vlivu na chovani a vykon v prodejnim procesu Dr. Donaldem Moinem a Dr. Kennethem Lloydem a objevy
celozivotniho vyzkumu Roberta Cialdiniho, autora teorie vlivu, emeritniho profesora psychologie a marketingu na

Arizona State University, jednoho z nejcitovanéjsich socialnich psychologl souéasnosti.



