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SLUZBA EXPERT CALLISTO

PREZENTACE A OVLIVNOVANI

Know-how tohoto programu jeho absolventi s uspéchem uplatni pfi prezentovani
myslenek a nazoru, pfi jejich obhajobé a prosazovani, pfi vystoupeni a prezentovani
pred SirSim publikem i pfi vyjednavani na individualni ¢i skupinové urovni. Na rozdil od
obecnych prezentacnich dovednosti se program zaméruje na postupy, komunikacni
vzorce a vyjedndvaci techniky, které vedou k fizenému ovlivnéni nazoru poslucha¢i
nejen na urovni védomé, ktera ovliviuje finalni rozhodnuti prijemce prezentovaného
nazoru ¢i myslenky jen z cca. 6%, ale zejména na ne-védomé urovni, ktera ovliviuje

vam

finalni prijeti prezentovaného nazoru az z 94%! Dochazi tak k dramaticky vyssi
ucinnosti, a tedy i vykonu samotné prezentacni aktivity. Program se zabyva
jednoznac¢nym rozliSenim mezi ovlivhovanim (v odbornych kruzich pro tento pristup
rzdomacnél“ nazev persuaze), které je za poslednich 20 let védecky uznanou etickou
formou naseho kazdodenniho snazeni v mezilidskych interakcich, a mezi neetickou
manipulaci. Na fenomén neetické manipulace program nejen teoreticky upozorni, ale
pFinasi absolventiim i konkrétni nastroje, jak ji rozpoznat a jak se ji pfi prezentovani
svych nazoru a myslenek protistrané branit, pokud by v protiargumentaci k
manipulativnim postupim pFistoupila. Pro etické ovliviiovani v priubé&hu prezentovani
svych myslenek a nazoru si absolventi osvoji jeden z nejsilnéjSich nastrojia komunikace s
ne-védomymi rozhodovacimi procesy v mozku prijemce sdéleni, intonaci a rec téla. V
oblasti intonaénich vzorci a modeld si absolventi osvoji techniky, které byly vyvinuty na
zakladé védeckého badani v oblasti tzv. Neurolingvistického programovani (NLP) a byly
ovéreny vyzkumem 2500 nejuspésnéjsich vyjednavaci, prezentatoru a prodejci USA v
80. letech 20. stoleti na univerzité v Santa Cruz v Kalifornii (védeckym tymem vedenym

Dr. Donaldem Moinem a Dr. Kennethem Lloydem).
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